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, Wir bauen das Angebot im
15/0S-Umfeld weiter aus”

m vergangenen Dezember hat

Convotis die Keos Software GmbH
iibernommen (siehe DV-Dialog 1-2,
Seite 2). Fiir uns sprach Werner
Bruckner mit Convotis-Vorstand
und -Hauptaktiondr Jiirgen Lange
iiber seine Strategie nach der Uber-
nahme.

Herr Lange, wie integrieren Sie den
Hochverfiigbarkeitsspezialisten Keos in
die Convotis-Gruppe? Und was haben

Convotis-Kunden von der Integration?

Lange: Wir haben Keos aus zwei
Griinden gekauft. Einerseits erganzt
das Unternehmen unser Portfolio
mit seinem Datensicherheits- und
Hochverfiigbarkeits-Leistungsspek-

trum wie Tango 04 und Vi-

sere Strategie. Ihnen kénnen
wir jetzt das gesamte Convotis-
Losungsspektrum anbieten.

Was konnen Keos-Anwender sonst von
der Ubernahme erwarten?

Lange: Thnen bieten wir jetzt ein er-
weitertes Losungsspektrum an, das
auf neuen Technologien basiert. Da-
mit konnen sie Bestandsprozesse
schneller machen. Wir miissen uns
an diese Unternehmen mit unseren
Losungsansdtzen aber zuerst anni-
hern, weil sie bisher auf andere
Technologien gesetzt haben.
Keos-Anwender bekommen somit
von einem ihnen seit Jahren vertrau-
ten Anbieter auf einen Schlag ein
umfassendes IT-Losungsspektrum,
das auch Services fiir Plattformen
wie Oracle oder Citrix bereithilt.

Welchen Stellenwert besitzt das i5/05-
| Umfeld, in dem Keos sich stark enga-

giert, fiir Convotis?

Lange: Keos kommt zwar aus dem

i5/0S-Umfeld, hat aber schon heute

viele Installationen bei Bestands-

kunden im Umfeld von Microsoft-

und Unix-Systemen. Das Hauptge-
schift liegt jedoch nach wie vor im
Bereich von i5/0OS bzw. den

sion Solutions. Andererseits f”ggn neuen Technologien der IBM

passen die rund 150 Keos- - (i”‘?zé;} Power Systems.

Mittelstandskunden in un- orStand @er pieses Geschaftsumfeld fiih-
Convotis AG

ren wir nicht nur weiter, son-
dern wir wollen es auch kontinuier-
lich ausbauen. Wir verzeichnen
ndmlich weiterhin eine hohe Nach-
frage nach i5/0S-Produkten und
-Services. Um dieses Spektrum zu er-
weitern, planen wir hier sogar, noch
weitere Zukdufe zu tatigen.

Wie entwickeln Sie das Keos-Produkt-
portfolio weiter?

Lange: Wir wollen den Mittelstand
mit neuen Technologien versorgen,
ohne die gesamte i5/0S-System-
landschaft zu dndern. Anders als fiir
komplett neue Systeme fallen dabei
keine hohen Investitionen in Hard-
ware, Schulungen und Mitarbeiter
an.

Auflerdem ziehen solche neuen
Technologien auch junge moti-
vierte IT-Fachkrifte an, die ansons-
ten bei i5/0S nur den Kopf schiit-
teln. Wir ersetzen also nicht funk-
tionierende Systeme durch neue,
sondern nutzen innovative Techno-
logien, um die bestehenden Pro-
zesse zu unterstiitzen und um neue
Services zu generieren.



