KREDITFINANZIERUNG: GUTE DER FORDERUNG IST TRUMPF

Weg zu mehr Liquiditat

Mit forderungsgestiitzten Kreditfinanzierungen umgehen
Mittelsténdler die Nachteile des klassischen Factoring,
aber auch manche schwerfillige Hausbank. Die angelséch-
sische Finanzierungsform kommt bei mittelstindischen

Unternehmen an.

Noch nie war die Stimmung im Mittelstand in
den letzten zehn Jahren so gut wie heute, be-
richtet die DZ Bank in ihrer aktuellen Mittel-
standsumfrage. Doch Unternehmen haben
zunehmend Schwierigkeiten, das Wachstum
Uber ihre Hausbanken auch zu finanzieren.

Schon vor einem Monat hat die Spezialanla-
ge das frankische Weinland in Richtung USA
verlassen. Obwohl die Maschinen- und Anla-
genbauer der Systec Unternehmensgruppe
aus Karlstadt mindestens vier Monate in Vor-
leistung gegangen waren, steht die Bezah-
lung ihrer Forderungen noch aus. Denn vor-
her muss der Abnehmer aus Ubersee die Lie-
ferung und Dokumentation Uberprifen. Ab
der endgtiltigen Abnahme belaufen sich die
Zahlungsziele wiederum auf mindestens 30
Tage. Solche Konstellationen kennt nicht nur
Systec-Geschéftsflhrer Dr. Frank Kamp-
mann. Wie er missen sich viele Mittelstand-

Bankenunabhaniger Kredit fiir Forderungen
fiir Forderungsbestand zwischen 2 und 15 Mio. €

Vor allem die Glite der For-
derung sichert die Finan-

ration mit einer nordamerikanischen Bank ei-
ne angelsachsische Finanzierungsform auch
in Deutschland hoffahig: ,Nicht nur die Kon-
zerne mit freien Forderungen ab 15 Millionen
Euro monatlich sollten sich Gber Wertpapiere
wie Commercial-Paper refinanzieren. Jetzt
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ler mit dem ungiinstigen Zahlungsverhalten
ihrer Kunden auseinandersetzen. Gleichzeitig
haben viele einen hohen Finanzierungs-
bedarf fir ihr Umlaufvermogen.

Abhilfe schaffen will hier die KMU Financial
Services, ein Finanzdienstleister aus Reutlin-
gen. Mit seinem Service verbessert das Un-
ternehmen das Angebot an Finanzierungs-
konditionen und finanzorientierten Bera-
tungsleistungen. Seit kurzem macht Ge-
schéftsflhrer Geert Mller-Seubert in Koope-
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kénnen sich auch mittelstandische Unter-
nehmen mit einem Jahresumsatz von 15 bis
150 Millionen Euro (ber forderungsgestutzte
Kreditfinanzierungen unburokratisch Liquidi-
tat beschaffen.”

Diese neuen Instrumente der Forderungs-
finanzierung besitzen den Vorteil, dass sie
auf die Bonitat der Kunden abzielen. Verflgt
also ein Mittelstandler Uber Forderungen an
Kunden mit guter Bonitét — auf die Dritte kei-
ne Rechte haben -, dann kann er einen Kredit
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in Héhe von mindestens 80 % der Forderun-
gen innerhalb von drei Bankarbeitstagen be-
kommen, der Rest flieRt bei Eingang der For-
derungen. Der Zwischenfinanzierer priift vor
der Kreditvergabe die Bonitat mit einer um-
fassenden Analyse der Forderungen . An-
schlieRend macht er ein Rating vom Liefe-
ranten und Kunden, analysiert Bilanzen und
sichtet den aktuellen Forderungsbestand.

.Der Charme dieser Finanzierung besteht da-
rin, dass vor allem die Gute der Forderung sie
absichert. Sie besteht dariber hinaus véllig
unabhangig von den bisherigen Bankkontak-
ten und Kreditvolumina eines Unterneh-
mens. Bei all dem bestimmen die Mittel-
stdndler je nach Liquiditatslage selbst, wie
viel sie von der eingerdumten Kreditlinie in
Anspruch nehmen”, betont Muller-Seubert.
Zudem verbleibt im Gegensatz zum klassi-
schen Factoring das Debitorenmanagement

beim Unternehmen, eine Schuldneranzeige
findet also nicht statt.

Die Systec-Unternehmensgruppe hat sich
mit der forderungsgestitzten Kreditfinanzie-
rung fur zwei Jahre einen Liquiditatsspiel-
raum gesichert. ,Mit dem groReren finanz-
politischen Rahmen generieren wir in der
momentanen Wachstumsperiode hohere
Umsétze. Wir kdnnen mit der glnstigen For-
derungsfinanzierung von rund acht Prozent
auch auslandischen Kunden mit flexibleren
Zahlungszielen entgegenkommen. Das set-
zen wir durchaus als Akquiseinstrument
ein”, resimiert Geschéftsfihrer Kampmann,
der mit einem Umsatz von rund 70 Mio. Euro
und etwa 500 Mitarbeitern fast ausschlieR-
lich am Standort Deutschland produziert.

B Werner Bruckner
Journalist in Tbingen
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